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1 вопрос. торговля между сша и бразилией
Имеется 2 товара: кофе и пшеница; 2 страны: США и Бразилия.
Предположим, что мировая экономика состоит только из двух стран, например США и Бразилии. Допустим, что каждая из них способна производить как пшеницу, так и кофе, но с различной степенью экономической эффективности. Однако потребители в обеих странах захотят иметь как кофе, так и пшеницу. Специализация порождает потребность в торговле или обмене этими двумя продуктами.

США должны получить лучшую цену (больше кофе) за свою пшеницу на мировых рынках, по сравнению с тем, что они получили бы внутри страны, или же торговля не будет выгодной. Аналогично этому, Бразилия должна иметь возможность платить более низкую цену за пшеницу на мировых рынках, чем внутри страны. В противном случае она не пожелает участвовать в международной торговле. Исходя из этого нужно:

1. Построить линии производственных возможностей
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Рисунок 1.1 Линии производсвенных возможностей США и Бразиили.

2. Различия в издержках. Линии производственных возможностей США и Бразилии не совпадают, что связано с различиями в структуре ресурсов и уровнях технологического прогресса. 

Рассчитать альтернативную стоимость каждого товара; 
На рисунке 1а показана, кривая производственных возможностей США (при предположении полной занятости) с наклоном —1. Это означает, что в США можно обменять тонну кофе на тонну пшеницы. Прямая производственных возможностей Бразилии на рисунке 1б раскрывает другое соотношение обмена или издержек. Наклон кривой производственных возможностей составляет —2. Это означает, что в Бразилии соотношение внутренних издержек для двух товаров составляет 1 т пшеницы к 2 т кофе (или 1П=2К).
3. Рассчитать линию торговых возможностей, если мировая цена 1т пшеницы=1,5т кофе;

Условимся, что международный обменный коэффициент, или условия торговли, в действительности составляет 1П = 1.5 К. Торговля на таких условиях позволяет ввести в анализ линию торговых возможностей, которая показывает варианты выбора, которые имеются у страны при специализации на одном продукте и его обмене (экспорте) для получения другого продукта. 
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На рисунке 2 показаны прямые торговых возможностей; при этом предполагается, что обе страны специализируются в соответствии со своими сравнительными преимуществами и поэтому США производят только пшеницу (точка W на рис. 2а), а Бразилия — только кофе (точка с на рис. 2б).
4. Рассчитать мировое производство каждого товара при автаркии и в условиях специализации каждой страны;

Авта́рки́я (от греч. αυτάρκεια — самообеспеченность, самодостаточность) — экономический режим самообеспечения страны, в котором минимизируется внешний товарный оборот.

Как следует из графиков производственных возможностей, при автаркии мировое производство пшеницы будет находится на уровне 26 едениц (18+8), производство кофе на уровне 16 (12+4).
5. Рассчитать пределы условий торговли между странами;

Пределы условий торговли – это пределы, в рамках которых каждой стране будет выгодно обменивать свой товар на товар другой страны. Значит, США за 1 пшеницы должна получить больше единиц кофе, чем произвела бы сама, но меньше, чем производит кофе Бразилия вместо 1 пшеницы, т.е. за 1 пшеницы > 1 ед.кофе, но < 2 ед.кофе.

За 1 ед.кофе Бразилия должна получить больше пшеницы, чем она сама может их произвести, но меньше, чем производит США, т.е. за 1 ед.кофе > 0,5 ед.пшеницы, но < 1 ед.пшеницы.

Средние условия торговли:

За 1 пшеницы -1,5 ед. кофе

За 1 ед.кофе = 0,75 ед. кофе.

До специализации США, исходя из своих потребностей, производила 18 пшеницы и 12 ед.кофе, а Бразилия – 4 ед.кофе и 8 пшеницы. Когда же страны стали специализироваться на производстве выгодного для них продукта (США специализируется на производстве пшеницы, а Бразилия  на кофе), то теперь производство возросло. США теперь, используя все свои ресурсы, производит только 45 пшеницы, а Бразилия соответственно только 20 ед.кофе. Если до специализации обе страны в совокупности производили 26 пшеницы и 16 ед.кофе, то при специализации и взаимообмене они вместе производят 30 ед.пшеницы и 20 единиц кофе.

Следовательно, прирост производства составит 4 пшеницы (30 пшеницы – 26 пшеницы =4 пшеницы) и 4 ед.кофе (20 ед.кофе – 16 ед.кофе = 2 ед.кофе).

6. Объяснить, возможна ли мировая цена:

1т пшеницы=1,5т кофе – Возможна при автаркии на территории США.
1т кофе=1,5т пшеницы – Не возможна ни при каких условиях (см. график).
1т пшеницы=1т кофе Не возможна, т.к. находится за пределами производственных возможностей.
1т пшеницы=1,3т кофе Возможна при определенном соотношении распределения производственных возможностей.
Допустим, экспорт США=10т пшеницы экспорт. Бразилии=15т кофе, какова мировая цена;

7. Мировая цена равна 1П=1,5К

8. Исходя из условия рассчитать потребление в Бразилии и в США после установившихся торговых отношений и сравнить с потреблением при автаркии. Производственная возможность США 30т кофе, 30т пшеницы. Бразилия-20т кофе, 10т пшеницы и точки выбора США 12т кофе, 18т пшеницы, а Бразилия 4т кофе, 8т  пшеницы

Расчеты сведем в таблицу:
Таблица 1.2 Потребление после начала взаимной торговли.
	Страна
	Объем производства до специализации
	Объем производства после специализации
	Объем экспорта (—) и импорта (+)
	Объем после торговли
	(5)=(4)-(1) 

Выигрыш от специализации и торговли

	США
	18 пшеница
	30 пшеница
	—10 пшеница
	20 пшеница
	2 пшеница

	
	12 кофе
	0 кофе
	+15 кофе
	15 кофе
	3 кофе

	Бразилия
	8 пшеница
	0 пшеница
	+10 пшеница
	10 пшеница
	2 пшеница

	
	4 кофе
	20 кофе
	—15 кофе
	5 кофе
	1 кофе


Тот факт, что точки А 'и В' отражают более совершенную ситуацию по сравнению с точками А и В, необычайно важен. Известно, что любая страна может выйти за пределы своих производственных возможностей лишь за счет: 1) увеличения количества и совершенствования качества своих ресурсов, либо 2) использования результатов технического прогресса. Теперь найден третий способ — международная торговля, с помощью которой страна в состоянии преодолеть узкие масштабы производства, ограниченные кривой производственных возможностей. Эффект международной специализации и торговли сравним с обладанием большими объемами лучших по качеству ресурсов или с внедрением усовершенствованной техники и технологии.

2 вопрос. платежный баланс россии за 2008 год.

Платёжный баланс — это статистический отчёт, где в систематизированном виде приводятся суммарные данные о внешнеэкономических операциях данной страны с другими странами мира за определённый период времени. Платежный баланс является важным показателем и инструментом, позволяющим предвидеть степень возможного участия страны в мировой торговле, международных экономических связях, установить ее платёжеспособность.
Таблица 2.1 Платежный баланс Российской Федерации за 2008 год (нейтральное представление) (млн. долл. США)
	Основные агрегаты
	I квартал
2008 г.
	II квартал
2008 г.
	III квартал
2008 г.
	IV квартал
2008 г.
	2008 г.

	Счет текущих операций
	38 037
	26 215
	29 662
	8 486
	102 400

	Товары и услуги
	45 316
	44 896
	45 262
	19 218
	154 692

	Экспорт
	120 421
	140 065
	151 555
	110 868
	522 909

	Импорт
	-75 105
	-95 169
	-106 293
	-91 651
	-368 217

	Товары
	49 913
	51 227
	53 869
	24 733
	179 742

	Экспорт
	110 129
	126 669
	136 771
	98 035
	471 603

	Импорт
	-60 216
	-75 442
	-82 902
	-73 302
	-291 861

	Услуги
	-4 597
	-6 330
	-8 608
	-5 516
	-25 051

	Экспорт
	10 292
	13 397
	14 784
	12 833
	51 306

	Импорт
	-14 889
	-19 727
	-23 391
	-18 349
	-76 357

	Доходы от инвестиций и оплата труда
	-6 511
	-18 609
	-14 580
	-9 497
	-49 196

	К получению
	15 588
	16 788
	15 595
	11 013
	58 984

	К выплате
	-22 100
	-35 396
	-30 175
	-20 509
	-108 180

	Оплата труда
	-2 777
	-3 887
	-4 490
	-3 025
	-14 179

	Полученная
	834
	1 076
	1 008
	874
	3 792

	Выплаченная
	-3 611
	-4 962
	-5 499
	-3 900
	-17 971

	Доходы от инвестиций
	-3 734
	-14 722
	-10 090
	-6 471
	-35 017

	К получению
	14 755
	15 712
	14 587
	10 138
	55 192

	К выплате
	-18 489
	-30 434
	-24 677
	-16 610
	-90 209

	Текущие трансферты
	-769
	-73
	-1 020
	-1 235
	-3 096

	Полученные
	2 029
	3 611
	3 080
	2 283
	11 003

	Выплаченные
	-2 797
	-3 684
	-4 100
	-3 518
	-14 099

	Счет операций с капиталом и финансовыми инструментами
	-32 082
	-29 096
	-24 664
	-4 649
	-90 491

	Счет операций с капиталом
	-55
	227
	159
	164
	496

	Капитальные трансферты
	183
	227
	159
	164
	734

	Полученные
	367
	457
	461
	361
	1 647

	Выплаченные
	-184
	-230
	-302
	-197
	-914

	Приобретение/продажа непроизведенных нефинансовых активов
	-238
	0
	0
	0
	-238

	Финансовый счет
	-32 027
	-29 323
	-24 823
	-4 813
	-90 987

	Прямые инвестиции
	5 111
	6 463
	5 434
	3 248
	20 256

	За границу
	-15 802
	-16 372
	-11 802
	-8 653
	-52 629

	В Россию
	20 913
	22 835
	17 236
	11 901
	72 885

	Портфельные инвестиции
	-5 251
	4 606
	-10 615
	-23 433
	-34 692

	Активы
	-476
	-1 939
	-561
	-4 885
	-7 860

	Обязательства
	-4 775
	6 545
	-10 054
	-18 548
	-26 832

	Финансовые производные
	253
	-5
	-401
	-1 216
	-1 370

	Активы
	2 154
	1 426
	1 922
	3 615
	9 117

	Обязательства
	-1 901
	-1 432
	-2 323
	-4 831
	-10 487

	Прочие инвестиции
	-25 695
	23 854
	-4 198
	-114 482
	-120 521

	Активы
	-34 080
	-19 413
	-41 307
	-82 387
	-177 187

	Наличная иностранная валюта
	-2 817
	3 287
	817
	-30 958
	-29 670

	Остатки на текущих счетах и депозиты
	-1 741
	-2 208
	-20 991
	-14 553
	-39 494

	Торговые кредиты и авансы  предоставленные
	1 290
	-1 596
	786
	-8 610
	-8 129

	Ссуды и займы предоставленные
	-19 026
	-4 277
	-11 985
	-19 030
	-54 318

	Просроченная задолженность
	-786
	-184
	-231
	36
	-1 164

	Задолженность по товарным поставкам на основании межправительственных соглашений
	-326
	-233
	259
	318
	18

	Своевременно не полученная экспортная выручка, не поступившие товары и услуги в счет переводов денежных средств по импортным контрактам, переводы по фиктивным операциям с ценными бумагами
	-9 323
	-12 120
	-10 059
	-7 771
	-39 273

	Прочие активы
	-1 351
	-2 082
	96
	-1 819
	-5 156

	Обязательства
	8 385
	43 267
	37 109
	-32 095
	56 666

	Наличная национальная валюта
	554
	683
	323
	-121
	1 439

	Остатки на текущих счетах и депозиты
	-2 795
	6 873
	-400
	-7 850
	-4 173

	Ссуды и займы привлеченные
	9 717
	36 005
	36 192
	-24 682
	57 232

	Просроченная задолженность
	-272
	-247
	329
	1 091
	900

	Прочие обязательства
	1 181
	-47
	665
	-532
	1 268

	Резервные активы
	-6 445
	-64 240
	-15 043
	131 069
	45 340

	Чистые ошибки и пропуски
	-5 955
	2 881
	-4 998
	-3 837
	-11 909

	Общее сальдо
	0
	0
	0
	0
	0


3 вопрос. классификация стран в мировой экономике
3 вида классификации стран:

- стандартная классификация стран. Промышленно-развитые страны, развивающиеся страны (стр. «третьего мира»), страны переходной экономики.

-  по уровню ВВП на душу населения в год (на 1995г.). Позволят выделить богатые страны, страны со средним доходом и бедные страны.

- место страны в мировой экономике (ее экономическая мощь) может оценить путем сравнения общего объема ВВП, произведенного за год.

Разнообразие сочетаний показателей экономического развития различных стран не позволяет оценивать уровень экономического развития с какой-то одной точки зрения. Для этого используют несколько основных показателей и критериев:

- абсолютный и относительный ВВП (ВНП);

- НД и доход на душу населения;

- отраслевую структуру национальной экономики;

- структуру экспорта и импорта страны;

- уровень и качество жизни населения и некоторые другие. Следует подчеркнуть, что уровень экономического развития страны и ее участие в мировом хозяйстве – понятие историческое

Каждый этап развития национальной экономики и всего мирового хозяйства в целом вносит те или иные изменения в состав основных показателей.
В современном мире есть несколько групп государств, характеризующихся схожестью названных социально-экономических показателей.

Мир по своей социально-экономической природе крайне неоднороден. В настоящее время можно выделить три группы стран:

- промышленно развитые страны с рыночной экономикой, образующие как бы каркас мирового хозяйства;

- развивающиеся страны Азии, Африки, Латинской Америки и Океании (или страны третьего мира);

- страны с переходной экономикой, представленные в основном государствами Восточной Европы, а также Россией, находящимися на пути развития новых форм хозяйствования.

Но было бы ошибкой проводить слишком резкую черту между этими группами. Например, уже сегодня целую группу развивающихся стран – страны Юго-Восточной Азии, в частности Южную Корею, Гонконг (с 1997 г. – провинция Китая, Сянган), Тайвань, Бразилию и Аргентину, и некоторые другие – по целому ряду экономических показателей логично отнести к числу индустриально развитых государств мира. Однако по уровню других важных показателей (глубина социальных контрастов, неравномерность регионального развития и др.) они традиционно еще относятся к группе развивающихся стран.

В то же время часть несомненно развитых государств как бы опаздывает с качественными преобразованиями национальных производительных сил, что тормозит рост общественной производительности труда. Так, в странах Восточной Европы и России она одна составляет лишь около 50% уровня стран Западной Европы.

Промышленно развитые страны с рыночной экономикой. Это – группа из 25 государств. В них проживает 1,2 млрд. человек (23% всего населения мира). Они сосредоточивают около 70% мирового ВВП, и дают 70-75% мирового промышленного производства. ВВП на душу населения колеблется в этих странах от 10 до 25 тыс. долл. На них приходится около 70% мирового внешнеторгового оборота.

Промышленно развитые страны – главный производитель промышленной и сельскохозяйственной продукции, несмотря на наметившуюся тенденцию к некоторому снижению их доли в мировом производстве.

Одна из главных особенностей развитых стран – относительно равномерное распределение доходов, а также относительно равномерное хозяйственное освоение территории. Для них свойственна социальная ориентированность экономики, в частности поддержка малообеспеченных слоев населения (пенсионеров, студентов, инвалидов и т.п.). Большие капиталовложения в науку (2-3% ВНП) и внедрение ее достижений в производство определяют высокий интеллектуальный уровень труда. Гуманизация экономики развитых стран означает высокий процент расходов на медицину, образование, культуру. Значительны также и расходы на охрану окружающей среды (3-4% ВНП), что подтверждает высокий уровень экологизации экономики.

В промышленно развитых странах происходит падение роли «нижних» этажей индустрии (традиционно добывающие отрасли) и одновременно наращивание производства в «верхних этажах» за счет развития отраслей высоких технологий. Передача «низкоквалифицированных» производств в развивающиеся страны и сохранение у себя только верхней части производственного комплекса есть своего рода инструмент конкурентной борьбы со странами с низким уровнем заработной платы, с импортом дешевых изделий из стран «новой индустриализации». Развитые государства - экспортеры не только промышленной продукции, но и капитала.

Существуют и другие подходы к классификации стран в мировом хозяйстве и определению их роли в мировом воспроизводственном процессе.

Самый простой из них – разделение мировой экономики на группы стран по уровню дохода на душу населения. Такой подход используется в ООН, МВФ, МБРР (абсолютные показатели дохода на душу населения по странам исчисляются ежегодно). Например, МБРР различает три группы стран в соответствии с уровнем дохода. В 1995 г. были определены следующие граничные значения годового дохода на душу населения: низкий уровень доходов – не более 765 долл. (49 стран), средний уровень доходов – от 766 до 9385 долл. (58 стран), высокий уровень доходов – 9386 долл. и выше (26 стран). Дополнительная граница дохода на душу населения 3035 долл. вводится между уровнем доходов незначительно выше и незначительно ниже среднего.

По роли в мировой политике и экономике эти страны можно подразделить на три группы.

Первую образуют семерка главных стран: США, Япония, Германия, Франция, Великобритания, Италия и Канада. Их лидерство определяется не размерами территории и численностью населения, а важной ролью в мировой политике и экономике, высоким уровнем производительности труда, неоспоримыми успехами в развитии науки и техники. Часть этих стран были метрополиями крупных колониальных империй и извлекали из них немалые прибыли.

Вторую группу (14 стран) образуют небольшие по размеру государства, характеризующиеся высоким уровнем социально-экономического развития (Австрия, Бельгия, Дания, Нидерланды, Швеция и др.). Они нередко выступают в качестве связующего звена в экономических и политических взаимоотношениях стран первой группы. Отдельные страны этой группы занимают весьма заметные позиции в мировой торговле и политике.

В третью группу входят Страны «переселенческого капитализма» (Австралия, ЮАР, Израиль).

Развивающиеся страны. Большинство стран Азии, Африки и Латинской Америки – развивающиеся страны, или страны третьего мира. Они представляют собой особую группу государств, отличающихся своеобразием исторического развития, социально-экономической и политической спецификой.

Говоря об их сходстве, необходимо отметить колониальное прошлое и связанные с этим многоукладность хозяйства, быстрый рост численности населения, его нищету, неграмотность. Им свойственны аграрная минерально-сырьевая специализация экономики и соответственно слабое развитие обрабатывающей промышленности, узость внутреннего рынка, подчиненное место в системе мирового хозяйства. Вместе с тем страны эти разные.

При типологии важно учитывать уровень развития и структуру производительных сил государств и те черты социально-экономической действительности, которые наиболее точно отражают и сегодняшнее положение, и ближайшие перспективы стран. Используя эти критерии, можно выделить пять групп развивающихся стран.

К первой группе целесообразно отнести наиболее развитые страны Латинской Америки (Аргентина, Бразилия, Венесуэла, Мексика, Уругвай и др.), а также некоторые из «новых индустриальных стран» Азии (Сингапур, Южная Корея, Тайвань, Гонконг).

Вторую группу образуют нефтеэкспортирующие страны, обладающие уникальными ресурсами, образно говоря, «набившие карманы» нефтедолларами (Катар, Кувейт, Бахрейн, Саудовская Аравия, Ливия, ОАЭ, Ирак и др.). Их характерные признаки: высокий доход на душу населения, солидный природно-ресурсный потенциал развития, важная роль на рынке энергетического сырья и финансовых средств, выгодное экономико-географическое положение.

Соотношение между доходами от нефти и численностью населения создает специфические условия, позволяющие накапливать гигантские богатства.

Третья группа, наиболее многочисленная, объединяет страны со средним для освободившихся стран уровнем общеэкономического развития, средним размером ВВП на душу населения (около 1 тыс. долл.). Сюда входят Колумбия, Гватемала, Парагвай, Тунис и др.

В четвертую группу стоит выделить Индию, Пакистан и Индонезию – страны с огромными территориями и населением, природно-ресурсным потенциалом и возможностями экономического развития. Эти государства заняли видное место в системе международных экономических связей, вызвали мощный приток внешних ресурсов в виде вложений иностранного капитала. Но низкие величины производства и потребления на душу населения (ВВП на душу населения – около 300 долл.) заметно тормозят их социально-экономическое развитие.

Последняя, пятая группа – наименее развитые страны мира (Афганистан, Бангладеш, Бенин, Сомали, Чад и др.). Некоторые из них не имеют выхода к морю и слабо связаны с внешним миром. В этих странах чрезвычайно низкий доход на душу населения (например, в Эфиопии – 120 долл.), повсеместно преобладают доиндустриальные формы труда, а в экономике господствующие позиции занимает сельское хозяйство. Именно эти страны составляют основу утвержденного ООН списка наименее развитых стран.

Страны Восточной Европы и бывшего СССР. Значительным экономическим потенциалом обладает Восточноевропейский регион. Немало общего имеют страны этого региона в путях исторического и социально-экономического развития, особенно в XX в.

После окончания Второй мировой войны все они вступили на путь социалистических преобразований. За последние десятилетия в большинстве из них были осуществлены индустриализация и кооперирование сельского хозяйства. Их доля в мировом промышленном производстве в начале 90-х гг. превысила 10%. Однако, административно-командные методы управления хозяйством, медленное внедрение в производство достижений научно-технического прогресса привели к замедлению темпов экономического роста, роста производительности труда.

Следствием этого явились отставание от Запада в техническом прогрессе, неконкурентоспособность большинства готовых изделий на мировом рынке, падение уровня жизни населения, инфляция. Стало очевидным, что модель организации экономического и общественного устройства, не учитывающая национальных особенностей развития стран Восточной Европы и бывшего СССР оказалась для них неэффективной и неприемлемой.

Смена политического и государственного руководства в Польше, Венгрии, Чехии, Словакии, Болгарии, Румынии в 1989-1990 гг. и распад СССР в 1991 г. привели к коренному повороту в политическом, экономическом и социальном развитии этих стран.
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